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1. Gegevens project

+  Projectnummer; TEHCA15001

+  Projecttitel: 020 Opstelling TO Ondenwijs
Penvoerder en medeaanvragers: ISPT

+  Projectperiode: 15 december 2015 — 30 mej 2016

2. Inhoudelijk eindrapport

Samenvatting

De doelstelling van dit project was om voor de Top consortia Kennis en Innovatie {en de deelnemende
bedrijven) van de Topsector Energie te inventariseren hoe apparatuur/opstellingen die aangeschaft
dan wel ontwikkeld zijn voor onderzoek na afloop van het onderzoek, ter beschikking kan worden
gesteld aan HBO 's of andere kennisinstellingen. Vervoigens is onderzocht hoe er sen dynamische
‘markiplaats’ ingericht kan worden waar HBO ‘s/kennisinstellingen inzage kriigen en hun interesse

kunnen tonen voor deze apparatuuriopstellingen. Het project heeft opgeleverd:

Binnen de research projecten van de TKi's (en ook het ISPT) worden regelmatig investeringen

Een methode van werken die binnen sen TKI gebruikt kan worden om apparatuur te

inventariseren en e identificeren vanaf de start van het onderzoeksproject.

Een methode om apparatuur zichtbaar te maken richting HBO ‘sikennisinstellingen.
Een shortlist van bestaande inifiatieven in Nederland waarin analytische apparatuur en
procesapparatuur wordt aangeboden vanuit onderzoeksinsielingen en commercigle

partijen richting derden.

De methode en werkwijze is getest op de apparatuur die aangeschaft is voor de
onderzoeksprojecten van het ISPT en die gezamenlijk een waarde vertegenwoordigen

van ruim 4 miljoen vanuit PPP en circa 3 miljoen vanuit TK).

Lijst van bevindingen hoe om moet worden gegaan mef investeringen binnen de

onderzoeksprojecten van de TKI,

gedaan voor equipment en worden er demo opstellingen gebouwd. Na afloop van het

onderzoeksproject wordt een bestemming gezocht voor de apparatuur zodat deze ten goede komt
aan zoveel mogelijk partijen. De apparatuur wordt overgedragen (tegen een vergoeding), waarbij de
niguwe eigenaar verkiaart dat ze het apparaat goed zal beheren en ter beschikking zal stelien voor
het vitvoeren van testen tegen redelijke kosten voor gebruik. De nieuwe eigenaar kan ook een

hogeschoo! of universitelt zijn.

Spin off binnen en buiten de sector

De resultaten van dit onderzoek ziin te gebruiken voor alle publiek privaat gesubsidiaerde projecten en
dit kan helpen om het maatschappelijk rendement van de onderzoeksprojecten te vergroten.
Deze methodiek van registeren en beheren van investeringen is dan ook voor veel andere

onderzoeksinstellingen in Nederland toepasbaar.

Doel van het project
Uit de HCA agenda van de Topsectoren:

De inhoudelijke veranderingen betreffen (het bijhouden van) de beroepscompetenties (kennis,
vaardigheden en houding) van werknemers en ondernemers. Deze compelenties vallen uiteen in
responsieve, toekomsigerichle en duurzame vaardigheden (21ste eeuwse skills). Het is de uitdaging
deze te combineren met technische en ICT-kennis, zodat werknemers en ondernemers mef nisuwe

snel veranderende technologieén kunnen omgaan.
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< Relevante problemen ]

Het project 020 heeft hieraan bijgedragen door efficiént kennis over de laatste energie technologieén
naar opleidingen te brengen door equipment die vrijkomt aan het einde van recente
onderzoeksprojecten over te dragen aan opleidingsinstituten. Dit is effectief omdat de middelen van
gesubsidieerde projecten op deze manier niet alleen voor onderzoek maar ook voor onderwijs worden
ingezet. Dit is geheel in lijn met de gesignaleerde knelpunten op gebied van investeringen in
infrastructuur van de (HBO) opleidingen. £.e.a. geformuleerd door de Domein Applied Science (PAS)
die met haar Applied Science opleidingen verantwoordelijk is voor 14% van de techniekstudenten in
Nederland. Het gaat hier om relatief 'kleine’ opleidingen, die moeite hebben om investeringen in
infrastructuur te financieren. (bron: DAS juni 2015).

De onderwifsraad wijst ook op het betang van een hoog rendement. Vanuit de vraag naar de
bekostigingsverantwoordelijikheid van de overheid gaat het primair om het maatschappelijke
rendement. De bekostiging van nieuwe apparatuur door HBO ‘s/kennisinstellingen is geen standaard
onderdeei van onderwijsfinancigring

De onderwijsraad wijst er cok op dat: In de beschikkingenpraktijk en de rechtspraak is uitgemaakt dat
artikel 87 zich onder meer verzet tegen bepaalde combinaties van publicke en commerciéle
taken bij één entiteit. Een voorbeeld is het opstellen van normen voor bepaalde apparatuur (taak van
openbaar gezag) en het zelf verkopen van die apparatuur. Deze activiteiten moeten door afzonderlijke
instanties worden uitgevoerd.

Studenten komen via 020 in contact met de taatste technofogische ontwikkelingen. Dit brengt hun
kennis up to date, motiveert, prikkelt hun innovatiedrang en voorstellingsvermogen en verkleint de
afstand naar de praktijk waar ook met recent ontwikkelde techniek gewerkt wordt,

Werkwijze
De activiteiten binnen dit project waren:

v

v
v

AN

inventariseren van beschikbare apparatuur bij ISPT {en deelnemende bedrijven) van TSE
we1)

Opstellen procedure en methode: project contract, overdracht contracten ete. (WP2)
Opstellen van een medium om onderwijsinstellingen blijvend te informeren over
beschikbare middelen en locatie van alle apparatuur (WP3)

Maken communicatieplan (WP4)

Opzetten contactgroep (WP5)
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+ Conclusie en aanbevelingen:

Verhoog het maatschappelijk rendement van onderzoeksprojecten door overdracht via een
intermediair (stichting) van onderzoeksequipment naar HBO ‘s/kennisinstellingen.

Zet hiertoe aan via subsidievoorwaarden rond investeringen van publiek privaat
gesubsidieerde onderzoeksprojecten,

Maak aparte meldingsvoorwaarde wat er gebeurd is met equipment in project closure
document eisen,

Templates voor bijbehorende projectplannen , procedures en overdacht vanuit RVO sites
kunnen stimulerend werken.

Zorg daf de intermediair geen commercieel cogmerk heeff op het moment dat het verbonden
is met een hogeschool.

Maak gebruik van digitale media als webshops en marktplaatsen voor de matchmaking.
Besteed extra aandacht en onderzoek hoe om te gaan met software producten en besteed
extra juridische aandacht aan het eigenaarschap van modules en uitbreidingen van
opstellingen en software pakketten vanuil projecten.
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3. Uitvoering van het project

* Het project is vitgevoerd conform projeci plan, waarhij het achterhalen van de daadwerkelijke
status van appratuur veel effort heeft gevraagd,

+ De resultaten van het project zijn verspreid via het HCA kernteam overleg van de Topsector
Energie en gedeeld met de HCA kerngroep van de Topsector Chemie.

- Bij komende transities van equipment van uit een publiek privaal gefinancierd onderzoek naar een
HBO ‘s/kennisinstelling kan een nieuwsbrief uitgedaan worden.

Resultaten project:

Werkpakket 1:
Inventariseren van beschikbare apparatuur.

Binnen het ISPT en voormalig PPRTKI-ISPT is voor de eigen afgeronde projecten geinventariseerd
welke apparatuur is aangeschafl. Hierbij is uitgegaan van de investeringsvoorstelien in de
projectplannen.

Na inventarisatie hiervan is een lijst opgesteld met;
- De betrokken partijen
De locatie van de apparatuur.
De partij die thans het beheer heeft over de apparatuur.

Binnen de organisatie vertegenwoordigt de inventaris circa 7 miljoen euro hetgeen een belang
onderstreept van een beleid voor apparatuur eigendom tijdens project, enderhoud gedurende en na
de projecten en overdracht na de projecten.

Werkpakket 2:
Opstellen procedure en methode: project contract, overdrachtscontracten etc.

Verkoopovereenkomsten

Er zijn twee verschillende typen overdracht van equipment die plaats vindt — intern binnen de PPS en
extern naar HBO ‘stkennsinstellingen — waarvoor twee verschillends verkoopovereenkomsten zijin
opgesteld.

1. Overdracht Intern PPS
In het merendeel van de gevallen wordt apparatuur intern binnen partners van ISPT overgadragen,
bijvoorbeeld een volgend project gebruikt de apparatuur op dezelfde locatie of de apparatuur wordt
ondergebracht op een nieuwe locatie. In de inteme verkoopovereenkomst is er een opmerking dat
wanneer de apparatuur niet meer gebruikt wordt, deze terug aangeboeden dient te worden aan ISPT.
Omdat partijen binnen het netwerk van ISPT zitten valt deze opmerking te handhaven.

2. Externe overdracht
In nog een beperkt aantal gevallen wordt apparatuur extern, overgedragen aan een MBO
‘sfkennisinstelling. Hier wordt een symboiische overdrachtssom vastgesteld, de
overdrachtsvoorwaarden zoals hoe om te gaan met verschroting, doorverkoop en goed
eigenaarschap dignen te zijn beschreven, zie bijlage 1.

Investeringsvogrstellen

De volgende aanbevelingen worden gedaan vanuit onze inventarisatie van investeringen

»  Afschrijvingsregels dienen duidelijk(er) vastgelegd te worden in de investeringsvoorstellen (in
overleg met subsidieverstrekker). Denk aan geschatte levensduur, impact van upgrades en
uitbreidingen van (modulaire) apparatuur op afschrijvingstermijn, onderhoud van apparatuur.

* Investering in software krijgt te weinig focus: licentie policy kan helpen. Denk aan levensduur
licentie, eigendom, licenfievernieuwing, enzovoort,

+ Communicatie over mogelijkheden van de apparatuur ook buiten directe project doel
bevorder overdracht:

+ Hetis efficient om nog voor kick-off van een project te bepalen wat er met de investering
gebeurt na afronding van het project.
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Het is niet altijd helder wie aanspraketifk is in relatie tot verzekeringen van de apparatuur. Het
is raadzaam dit bij aanschaf en tijdens project op te nemen in het projectplan.
Apparatuur moet een label krijgen om het blijvend te kunnen traceren.

Werkpakket 3:
Opstellen van een medium

- Na afloop van een project kan eguipment worden:

*
L

Afgeschreven. De apparatuur heefl zijn levensduur bereiki.
Overgedragen aan projectpartners wanneer hier interesse voor is.

Overgedragen aan tkittopsector-partners. Voordeel is dat dit bekende partijen ziin en deze
vaak projecten uitvoeren die vergelijkbare apparatuur nodig kan hebben.

Overgedragen aan HBO's/kennisinstellingen, zoals hogescholen of Centers of Experlise
(CoE).

Tesugvoeren naar equipment leverancier. Deze mogelijkheid is nog nist onderzocht,

Voor de overdracht opties hebben we een optietabel opgesteld voor hoe het business model van
l overdracht eruit zou kunnen zien (Tabe! 1Tabel-1).
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Tabet 1. Optietabel overdracht van apparatiur
Business modet Eigendom | Locatie Gebruik Onderhoudibeheer | Mogelijke
eigenaren
Gebruikskosten Blijft in Equipment | Gesloten Door eigenaar Topsector/TKI
eigen bezit | naar (eigen
gebruiker | achterban)
Bemiddelingskosten | Volledige | Gebruiker | Open{derden/ | Uit collectieve Hogeschool
Overdracht | naar wel of niet middelen :
eguipment | commercieel) Sl
Aankoop {wel of Poof van Uit inkomsten door | CoE (Centre of = -
niet symbolisch equipment gebruikers Expertise, by,
bedrag) Gezamenlijke -
organisatie van |
hogescholen)
Tabe! 2 18P Tvariant overdracht van apparstuar
Business Eigendom Locatie Gebruik Onderhoud/heheer | Mogelijke
mode! eigenaren
Is in handen Volfedige Gebruiker Open(derden/ | Door eigenaar Hogeschool
van nieuwe Overdracht | naar wel of niet
eigenaar {maar equipment | commercieel)
verschroten | (vaste
niet locatie bi}
toegestaan) | nieuwe
eigenaar)

Om overdracht te vergemakkelijken is het belangrijk om de inventaris overzichtelijk en toegankelijk
openbaar te maken voor potentigle nieuwe gebrulkers. Daartoe doen we de volgende aanbevelingen:

» Opstellen van een aparte database en equipment status: met items als: “gepland, in aanschaf,
in gebruik, in fransfer, beschikbaar”,

« Database gedeeltelijk (beschikbare equipment) of in zijn geheel (equipment die op termijn
beschikbaar komt) openbaar zetten in een digitale omgeving.

» De keuze voor het medium om apparatuur aan te bieden is uiteindelijk aan de aanbieder van
de apparatuur. Dit kan ofwel in eigen beheer ofwel via een intermediair ‘marktplaats’).

Overdracht via een intermedialr

Een intermediair is een webwinkel of marktplaats waar gebruikers apparatuur kunnen vinden en hun
interesse tot koop kunnen aangeven. Een intermediair Is betrokken bij (a) de overdracht en {b} het
visualiseren van de inventaris;
a. De overdracht. Hier zijn verschillende vormen van service mogelijk. Denk bijvoorbeeld aan
tijdelijke opslag van de equipment in warenhuizen, ‘decontaminatie’ (schoonmaken) van de
eaquipment of het verpakken en de transport van de apparatuur,
b. Vraag en aanbod visualiseren. Mierbij is te denken aan diverse vormen van webshops waar
evengens verschillende vermen van service mogelijk zijn. De minimale servicevorm is het
publiceren van de inventaris database waarbij een bepaalde presentatie hoort (afbeelding van
de eguipment, prijs, levensduur, specificaties, posters, enzovoort). Gebruikers kunnen dan via
de website hun interesse voor koop aangeven. Deze service kan uitgebreid worden door de
gebruiker de mogelijkheid te bieden om hun eigen ‘wensenlijst' te publiceren waar dan ook
nog een al dan niet geautomatiseerde matchmakingservice bij komt. Zo kan een gebruiker
bijvoorbeeld een e-mail ontvangen wanneer een item op ziin ‘wensenlijst' is opgenomen in de
database. Ten slotte kan de webwinkel worden uitgebreid met nieuwe apparatuur zodat de




3 Rijksdienst voor Ondornemend
NederTand

ISPT

Mpterinienee

gebruiker te keuze tussen fweedehands en nieuw krijgt, waardoor de webshop een one-stop
shop wordt,
In werkpakket 3 is een inventarisatie gedaan van markfplaatsen met als doel enerzijds om potentiéle
locaties te vinden waar apparatuur kan aangeboden en anderzijds om te leren wat er allemaal bij een
overdracht komt kijken. Het resultaat is in de volgende inventaristabel opgenomen. Aanvullende
screenshots en voorbeelden van werkwijzen van de marktplaatsen zijn weergegeven in de bijlage 2-4.

Tabel 3. Overzichistabel marktplaataen met beoordelingscriioria schaalgrootie, logistiek, verdienmodel.

Platform Schaalgrootte | Opsl | Onderhoud Trans | Verdienmodel Verdienmode|

(Internationaal/ | ag (v1x) port | platform piatform koper-
EuropaiNederla | (v/ x) {(vix} i adverteerder
Labmerchant. | Europa X X X Tijdelijke Garantie kopen
com plaatsingskosten '
Labforrent.n| Nedetland avt | X n.v.t Plaatsingskosten Kosteloos :
Labx.com USA ? v ? Plaatsingskosten Wishlist B
(doorverwijzin (veiling/for sale), plaatsingskosten
+)] promotiekosten, )
verwijzing
onderhoud
Foodfacilifies. | Europa ? ? ? Onbekend Cnbekend -~
eu

Op basis van deze tabel en overige informatie die we op de marktplaatsen konden vinden raden wij
aan bij de keuze voor intermediair te leften op:

+ Verdienmode!
o Plaatsingskosten adverteerder
o Promotiekosten advertentie
o Gebruikerskosten (bijvoorbeeld plaatsen van ‘wishlist’)
o Transactiekosten {(soms een marge op verkoap/veiling)
o Overige kosten als garantie, onderhoud, transport e.d.
» Functionaliteit
o Benodigde omschrijvingscriteria (bv. Prijs, product, verwachte levensduur).
o Nice to have: forum/vraag en aanbod/ beschrijvingen hoe appratuur gebruikt wordt,
wishlists, etc.
o Decontaminatie behoefie {schoonmaken apparatuur vooér koop).
o Wat te doen bij aanspraak garantie.
+ Logistiek
o Onderhoud ({reparaties, decontaminatie, upgrades,; eigen, koper of via
platform/service companies)
o Transport (eigen, koper of via platform?}
o Opslag (eigen of via platform?)
+ Toegankelijkheid van platform
o Reputatie van aanbieders (gesloten versus open?)
o Actualiteif van het platform
o Vindbaarheid
o Gebrulkersgemak (any screen functionaliteit? Markt in Nederland/Europa?)

Ten einde is ons voorstel om, gezien de complexiteit van een marktplaais, de apparatuur van TKi s
onder te brengen bij een bestaande intermediair. Wanneer de inventaris klein is (bijvoorbeeld slechts
&én apparaat) kan er ook voor gekozen worden om direct kopers te zoeken zonder intermediair. ISPT
heeft dit bijvoorbeeld gedaan met haar Soy Cow opstelling:
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Figuar 1. Loling van Soya Gow opstelling san Avans Hogeschool v Breda SRS e

Dear sll, we are very pleased to he with this cutcomel

We will use the equipment te enhance the practical skilis of our stugents during iessons ard alsn during projects in which stugents perform

researchideveloprment commiasioned by the chemical/biobased industry. [ this context wa are vary open 1o collaboration with the other HBO-institutes 1000

{sad industey of course), so any suggestions for that are waltome!

1BPT; thank you very much for this chance. Indeed, 05 8 good exsmple of industry, university and fBO working togsther,

Werkpakket 4:
Communicatieplan

Om bekend te maken welke apparatuur beschikbaar Is richting onderwijs is er voor elke opstelling een
equipment poster gemaakt (zie voorbeeld hieronder). Deze posters zijn getoond op het ISPT congres
van december 2015, de posters zijn ook op de website van ISPT gepubliceerd.

Verder is het de bedoeling dat alle posters bif elkaar in boekvorm worden uitgebracht welke als inkijk
exemplaar kan dienen op bijvoorbeeld congressen. Als er gekozen is voor een markiplaats, zal ook
hier deze info beschikbaar worden gestetd. Onze ervaring bij de communicatie is dat afbeeldingen van
de equipment een belangrijke inspiratiebron is voor overname.,

De totale communicatie omvat Projectposter, equipment specificaties, handleiding en
confractvoorwaarden en afbeeldingen,

Voorbeeld poster
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Werkpakket 5:

Opzetten contactgroep

020 is besproken binnen het Human Capital Agenda overleg van de Topsector Energie en met
contactpersonen van de MBO's die zijn aangesloten op het Proces Technology Talents Program
(PTTP) van Innovation Academy ISPT.

Beschrijving van de bijdrage van het project aan de doelstellingen van de regeling (duurzame
energiehuishouding, versterking van de kennispositie).

020 heeft een werkwijze opgeleverd voor het structureel inventariseren en communiceren van
apparatuur die bij onderzoeksprojecten wordt ontwikkeld. Daarmee wordt getracht de voortgang van
de ontwikkeling en de uiteindelijke beschikbaarheid van apparatuur inzichtelijk te maken. Dit
versoepelt het overdrachiproces wannger het onderzoek is afgerond en biedt kansen om innovatie
breder te verspreiden, bijvoorbeeld richting hogescholen waarvoor, aldus de DAS, vaak een fekort
aan financiéle middelen zijn. Zodoende wordt de kennispositie van Nederland, via siudenten,
vergroot. Online markiplaatsen zijn geschikt bevonden voor het visualiseren van de inventaris en het
bemiddelen van de overdracht. ‘
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Bijlage 1: femplate overdrachtsdocument

Verkeopovereenkomst

Tussen

Stichting Tapconsortium voor Kennis en Innovatie - Institute for Sustainable Process Technology, met kantoren
in Amersfoort, hierna te noemen *ISPT'

en

¥®¥, met kantoren in W%, hierna te noemen *Koper'.

ISPT en Keper kannen hierna individueel worden aangeduid als “Partij” en gezamenlijk als “Partijers”.
Overwegende,

- dat ISPT eigenaar is van een B3 inrichting voor het testen van K33 %ﬁ'na te noemen
‘Inrichting”), welke Inrichting is gebouwd in het kader van het pro ject XK (500

- dat deze Inrichting zich nu bevindt op het terrein van %53 in en dat Koper de Inrichting
wil gaan gebruiken op zijn terrein voor het uitvoeren van testen

- dat Partijen met instemming van de Partners aver willen gaan tot de verkoop en koop van de
Inrichting.

3

Om die reden komen Partijen het volgende overeen:

Artikel 1. Prijs ~

1.1 Voor een nominaal bedrag van S Reiire}, waarvan de ontvangst hierbij wordt bevest tnd,
draagt ISPT de Inrichting in eigendom over aan Koper in de staat zoals die is op Bmm

1.2

Artikel 2. Ter beschikking stellen aan Deelnemers

2,1 Koper verplicht zich om ap verzoek van een Deelnemer in 1SPT de Inrichting voor het uitvoeren van
testen tegen redelijke kosten voor gebruik personeel en infrastructuur ter beschikking van de
Deelnemer te stellen.

2.2 Koper kan een verzoek alleen weigeren op redelijke gronden,

2.3 Koper zal PR activiteiten en publicaties onde steunen om de waarde van de K¥¥ te onderstrepen

naar de buitenwereld tot en met EREIRNREL

Artikel 3, Terugkopen
Indien Koper geen gebrulk meer maakt van de Inrichting, moet Kuper de Inrichting als eerste aan bleden aan
[SPY voor een nominaal bedrag,

Artlicel 4. Rechtskeuze
Op deze overeenkomst is Nederlands recht van toepassing., Geschillen die niet in onderling overleg kunnen
worden opgelost, zullen worden beslecht voor de competente rechter te Utrecht.

Afdus overeengekomen,

Plaats: Amersfoort Plaats:
Datum: Daturm:
ISPT

Naam: Naarn:

Titel: Titel:
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Bijlage 2: Voorbeeld Lab Merchant werkwijze:
Frequently Asked Questions

Whatis Lab Merchant?

Launched in 2010, Lab Merchant is the Furopean online marketplace that connects bayers and sellers of
used laboratory equipment. The equipment listed for sale comes from used lab equipment dealers and a
range of faboratories from industry and academia with sarplus lab equipment,

Does Lab Merchant sell/stock equipment?

No, we do not stock/sel] any products ourselves. Lab Merchant is simply a platform through which
companies or individuals can advertise their lab equipment for sale.

Es it safe to buy and sclt on Lal Merchant?

We altempt to oversee all transactions carried out on onr marketpiace W maintain the iintegrity and trust of
our community. We atso offer buyers the option of purchasing with Buyer Protection.

How can | stay updated on Lab Merchant fistings?

Repister for a free account and join our weekly newsleiter 1o stay up to date on the latest used lab
equipment for sale, You can alse follow ys on Twitter!

For Buyers: How it works

Conlact selfer from a product fisting page or send us your Wish List.

Deal directly with seller and agree on a price {inel, shipping/insurance),

Pay seller directly or use Lab Merchant Buver Protection.

Receive your equipment and only aceept it if you are 100% satisfied*.
For Sellers: How it works

Repisler for a free account.
Sig in to your control panel,

Create your advert. Adverts cost £9.99 and run for 0 days.
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Bijlage 3: Voorbeeld LabX sales figures en verdienmodel

Site Metrics

Over 260,000 115,600+ unigue
Registered users vigitors per mantly

600,000+ page Over 5,000 sales leads
views per month delvered each months

Did You Know?*
g9%

of LabX audience hias Purchasing
Influence

83%

Expect an even orincreass in

78%
have approved budget in place when
thay visit LabX

* Based on Recant Market Research by Hanty akel Assoclalps

LabAucﬂon Listings Cost

2 Register Now
36" Raglster How
$18' Register Now

Eeatred suclion 530" Register How

For Sale Listings .- - Cost AR
5 : RS Baaismmw_*' :
;@@Mu& S )  Bedlster ow
Announcemeniad T DL sen Bedister oy
?}jﬂr;l’!ij’{'hllfgm S Ingjulre, ngl@}gf_m
Buyblon s 1 a0 Raistar How -
Wanted Listmgs Cost
FREE Reoister Moy
S30° Reqist
FREE Register Now
" Cost
: :Sfar!ngaES?oo i
00 T

L Siating at 5440

purchase budgets in the caming year

L4 llem Plus Accessones

LabX is ideal to promote

1. Mew Products

2. Sumplus and Used Equipment
3. Consumables and Supplies
4. Lab Deals

5. Promotions

§ Cquiprment Service

7. Demo Equipment

LabX can deliver

1. Visibilty and impressians for your company and
products

2. Clickthroughs 1o your web site

3. Leads via our lead registration forms

4. Sales opportunties

Description tnfo
Starting under $100. Maximum Bid $500
Under $360 Minlmium 8id Price

$800 to 700 Mininum Bid Prize

Any Hinbmum Bid Price

[ -

:Descnpllan L

One ad for 20 or iessﬂems in lne sama c1legory S
- $ales & Promotions i :
: H|gmrgm aNew Pmducl Relcase

cesee

Description
Looking for t item
Loaking for up to 28 llems

=N

Deseription : &
_-_'vér'fbus Categories Avaitable -
e insenmn o \eeeiiy Agwstelter,
204 ltems

ses

“Listing prices are decraased With bulk credi purchases
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Bijlage 4: Overige voorbeelden marktplaatsen

www.labforrent.nl %+{ Field Code Changed

L wazat

Sandmes Fear s

tAaitk uw keaze

71 vewsonr aiter

* !T:mo'r\uwi.s
v Hiren
F g Sl He
b Lo
v L')n:_m::m_-
¥ Lab geseniis v
P l.t‘k»:ugim; .

wedighaifuniomig
T fAktolikaegion

weilighekisnieas
b panbgen ik
b AR A
v Additietn

Lnrenniy oo

— : - . o Home ?3;30(; F(Iclli.ll:i%!.i ..
Fover ons 8 ST
e Food Facilities -

< Banilily makiplants

¢ Fogd Fa;ziil;es T

Rast on met

RS 1S ! gount

G303 6 ST prdenile goin

<y Y i o

b shoad om v

i % g i

Concept eigen omgeving
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